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FINANCEMENT
(8 sessions de 45 minutes chacune en ligne)
1ère  unité: Présentation bien articulée d’une demande de financement

12 avril 2007
· La fondation: des données opérationnelles solides (coûts, capacités, clients, avantages concurrentiels)

· La structure de la demande en fonction des éléments décisionnels du receveur

· Personnalisation de la demande en fonction du partenaire financier
2ième unité : Analyse et gestion des risques
19 avril 2007

· Évaluation clairvoyante des types de risque
· Grille d’évaluation du risque présenté par un acheteur ou fournisseur étranger selon sa capacité financière
· Compréhension des fluctuations des taux de change
· Les outils de gestion pour minimiser le risque de taux de change (Contrats à terme, contrats à termes normalisés (futures), partage de risques contractuels, options sur devise, etc.)
3ième unité: Viabilité des transactions en fonction du prix de revient et du marché
26 avril 2007

· Compréhension de la structure des coûts incluant les coûts de la commercialisation  
· Connaissance des composantes des prix aux consommateurs dans le pays de destination
· Établissement du prix à l’exportation en fonction des coûts et des décisions stratégiques de distribution
· Les contraintes contournables et incontournables relatives aux prix à l’exportation.
4ième unité: Modes de paiement gagnant gagnant et financement  
10 mai 2007

· Critères relatifs au choix d’un mode de paiement et frais financiers
· Recouvrement des comptes en souffrance 
· Financement à court terme des exportations et des importations
· Financement à moyen et à long terme (crédit acheteur, crédit fournisseur, crédit-bail)
5ième unité: De l’affacturage au crédit documentaire
17 mai 2007

· Le financement des bons de commande  
· Connaissance des avantages de l’affacturage 
· Où et comment obtenir un forfaitage rôle des participants au processus du crédit documentaire
· Les modalités du crédit documentaire
6ième et 7ième unités: Crédits documentaires particuliers, cautionnements et garanties

24 mai et 7 juin 2007

· Revue du crédit documentaire par le donneur d’ordre et le bénéficiaire
· Irrégularités et requêtes d’amendements
· Modalités spéciales du crédit documentaire (crédit transférable, contre-crédit ou crédit adossé, crédit renouvelable (rotatif) et le crédit de réserve dit stand-by)
· Comment ne pas s’étrangler avec les cautionnements et garanties
· Les différents types de garanties, les règles d’application et les coûts.
8ième unité : 8- L’assurance crédit souvent un incontournable
14 juin 2007

· Bien choisir entre les services d’assurance crédit à l’exportation
· Les frais et admissibilité de financement des transactions internationales
· Compétences et capacités recherchées auprès des exportateurs pour leur admissibilité à un financement
· L’admissibilité l’acheteur-emprunteur
· Planification des mouvements de la trésorerie en commerce international (décaissement, gestion de l’endettement et accélération des paiements).
AMCEQ

Décembre 2006
AMCEQ  2000, rue Peel, bureau 210, Montréal, Québec,  H3A 2W5 Canada 

               T: (514) 286-1042  F: (514) 866-0554   info-amceq(amceq.org     (    www.amceq.org   

[image: image1.png]_1143370362.bin

